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Realität
Fahrzeugbewertung
Fahrzeugeinkauf und Bestandsbewertungen

Automatischer Datentransfer und  
professioneller Börsencheck
Der Celler Daten- und Fotodienstleister AutoDo! bietet ab sofort eine neue Schnittstelle zum Dealer-Management-System 
BMW DMS incadea.engine® an. Die neue automatisierte Schnittstelle verspricht eine hervorragende Datenqualität, tages
aktuelle Daten und keinen zusätzlichen Personalaufwand.

Mit weniger Aufwand zu mehr Effizienz
Wir möchten unseren Partnern, die bereits 
mit dem BMW DMS incadea.engine® arbei-
ten oder sich für dieses System interessie-
ren, eine neue Dienstleistung von AutoDo! 
empfehlen. Sie können zukünftig bei 
Nutzung der neuen AutoDo!-Schnittstelle 
zum BMW DMS incadea.engine® von einer 
automatisierten Fahrzeugdatenübermitt-
lung und tagesaktuellen Fahrzeugdaten 
für die Onlinevermarktung ihrer Fahrzeuge 
profitieren. Es bedarf keines zusätzlichen 
Personalaufwandes, da AutoDo! alle rele-
vanten Daten selbständig aus dem DMS 
herausfiltert. Ein weiterer Vorzug liegt in der 
Nutzung des AMO-Systems von AutoDo! 
als Schattensystem. Der Verkäufer muss 
sich weder um die Übertragung der Daten 
zu den gewünschten Börsen noch um die 
Einspielung der richtigen Fotos kümmern. 
Alle zusätzlichen Informationen, wie bei-
spielsweise die grafischen Einblendungen 
von Feinstaubplaketten, GW-Siegeln etc., 
werden ebenfalls vom AMO-System selb-
ständig erkannt, übernommen und zu Ihrer 
Homepage und den Online-Börsen übertra-
gen. Alles automatisch.
Ihre Vorteile:

Exzellente Datenqualität•	
Tagesaktuelle Daten•	
Kein Personalaufwand•	
Automatische Datenübertragung•	
Automatische Fotoübertragung•	
Automatisches Ergänzen von ge-•	
wünschten grafischen Zusatzinforma-
tionen (FSP, GW-Siegel, individuelle 
Sonderfinanzierungen, Logo, u.v.m)
Ergänzung der Ausstattungen über •	
HSN/TSN

Positive Testphase
Erste Rückmeldungen aus Autohäusern 
belegen eine positive Bilanz. Thomas 
Laue, EDV-Leiter beim Autohaus Becker-
Tiemann GmbH & Co. KG, testet im 
Moment die neue Schnittstelle und 
bescheinigt AutoDo!: „Das wird ein echter 
zeitlicher und technischer Vorteil ge-
genüber der alten Methode werden. Die 
selbständigen technischen Prozessabläufe 
wären eine erhebliche Erleichterung für 
unsere tägliche Verkaufsarbeit. Das lästige 
händische Nachpflegen der Fahrzeug
daten wird mit der neuen Schnittstelle 
nicht mehr nötig sein. Wir sind froh, diese 
wertvolle Zeit bald an anderer Stelle ge-
winnbringend investieren zu können!“

Unterstützung durch T-Systems bei 
der Einrichtung vor Ort
T-Systems unterstützt Sie bei der Imple-
mentierung der neuen Schnittstelle in 
Ihrem Autohaus. Sie als Händler profitieren 
nicht nur von den umfangreichen Kennt-
nissen, die T-Systems jahrzehntelang in 
der Automobilbranche gesammelt hat, 
sondern auch von der professionellen Un-
terstützung bei der Einführung von neuer 
Software bzw. neuen Schnittstellen. 
Die BMW AG hat für alle Handels- und Ser-
vicebetriebe in Deutschland eine strategi-
sche Empfehlung für BMW DMS incadea.
engine® ausgesprochen, da das Programm 
alle Geschäftsprozesse im Autohaus, 
sowie die Integration aller Schnittstellen 
zum Hersteller unterstützt. Das BMW DMS 
incadea.engine® besteht aus den Modulen 
Kundendienst & Werkstatt, Zeitwirtschaft, 
Kasse, Teilehandel, Fahrzeughandel, Mar-

keting, Verwaltung & Buchhaltung sowie 
Management & Controlling.

Sie wollen wissen, ob Ihr Fahrzeug auf 
der ersten Seite bei den Börsen steht?
Dafür möchten wir Ihnen noch eine weitere 
Dienstleistung von AutoDo! empfehlen, 
weil uns die Vorgehensweise für ein solides 
Preismanagement überzeugt hat. Mit 
AMOprofi! – einem Erweiterungspaket zum 
Basisprodukt des AutoDo!-Systems AMO 
– können Sie verschiedene Analyse- und 
Auswertungsmöglichkeiten hinzu buchen. 
Dazu gehört u.a. der automatische Börsen
check. Dieser gleicht alle 48 Stunden Ihren 
kompletten Fahrzeugbestand mit dem 
Gesamtbestand in den Internetbörsen ab 
und zeigt Ihnen mit nur einem Klick das 
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Wettbewerbsumfeld Ihres eingestellten 
Fahrzeugbestandes. Das Ganze funk-
tioniert auch gruppenübergreifend. Zur 
Darstellung nutzt AutoDo! das bekannte 
Ampelprinzip rot/gelb/grün. So sehen Sie 
z. B. auf einen Blick, dass bei rot unterleg-
ten Fahrzeugen Ihre Fahrzeuge bei mobile.
de weit hinten stehen und Sie möglicher-
weise über Ihren aktuellen Verkaufspreis 
nachdenken sollten oder dass Sie bei 
den gelb hinterlegten im so genannten 
Fahrwasser mitschwimmen. Bei den grün 
hinterlegten sind Sie (nahezu) zielführend 
bei Ihren aktuellen Fahrzeugangeboten. 
Zu jedem Fahrzeug können Sie ablesen, 
wie viele gleiche Fahrzeuge es insgesamt 
bei mobile.de gibt und an welcher Position 
Ihr Fahrzeug bei mobile.de steht. Diese 
Abfrage können Sie beliebig skalieren: als 
Überblick, als komplette Fahrzeugliste, 
nach Hersteller, Fahrzeugart, Aufbauart. 
Ebenfalls möglich sind Selektionen nach 
Gebrauchten oder Vorführwagen sowie 
nach Antriebsart. Die Auswertungen 
zeigen Ihnen eventuellen Handlungsbedarf 
zur Preisoptimierung auf. Sie können mit 
diesen Analyse- und Auswertungsmög-
lichkeiten zweigleisig fahren: Einerseits für 
Ihre aktuellen Preisanpassungen, anderer
seits für die Einkaufsbewertung, d. h. der 
Börsencheck ist auch ideal geeignet für 
die Ermittlung der Marktpreise für Ihren 
aktuellen Fahrzeugankauf (ebenfalls 
gruppenübergreifend). Sobald Sie eine 
Preisänderung bei einem Ihrer Fahrzeuge 
vorgenommen haben, wird wieder ein 
Börsencheck durchgeführt und Sie er-
halten am nächsten Tag das aktualisierte 
Ergebnis. Sie können sich das Ergebnis 
Ihrer ausgewählten Abfrage aufwärts oder 
abwärts aufblenden lassen und anschlie-
ßend mit einem Klick eine Excel-Datei für 
Ihre individuelle Selektion erzeugen.

Das AutoDo!-System baut auf 10 Jahren 
Praxiserfahrung des AutoDo!-Teams auf 
und wird stetig weiterentwickelt, wobei 
auch zahlreiche Ideen und Vorschläge 
aus dem Handel selbst eingeflossen sind. 
AutoDo! freut sich jederzeit über weitere 
sinnvolle Anregungen aus Ihrer täglichen 
Arbeit.

Ihre Vorteile mit Erweiterungspaket 
AMOprofi!:

Börsencheck für Bestandsfahrzeuge, •	
automatisch alle 48 Stunden
Börsencheck als Einkaufshilfe für •	
Marktpreisrecherchen
PDF-Druckcenter für Kaufverträge, •	
Probefahrtsvereinbarungen, Ausfuhr-
bescheinigungen
Optional PDF-Druckcenter mit indivi-•	
duell gestalteten Layouts (Kaufverträ-
ge, Probefahrtsvereinbarungen,…)
CSV-Export als CSV- oder Excel-Datei •	
für bis zu 10 selbsterstellbaren Forma-
ten mit über 120 Feldern/Werten
Bestandsentwicklung: tagesaktuell•	
Bestandsauswertungen: nach Stand-•	
tagen und Kosten
Bestandsauswertungen: nach Break-•	
Even-Point, nach Deckungsbeitrag I
Bestandsauswertung: nach Valuta•	
terminen
Verkaufsauswertungen: nach •	
Verkäufen, nach Zeit und nach 
Verkäufern
Verkaufsauswertungen: Preisnach•	
lässe nach Zeit und nach Verkäufern
Prüfung von Bestandsfahrzeugen auf •	
fehlende oder fehlerhafte Ausstattun-
gen
Prüfung von Bestandsfahrzeugen auf •	
Eingabefehler
Prüfung von Bestandsfahrzeugen auf •	
Logik

Sie haben Interesse am Einsatz dieser 
innovativen Technik? Wenn Sie bereits 
AutoDo!-Kunde sind, wenden Sie sich 
bitte direkt an den Support von AutoDo! 
unter www.autodo.de/autodo/support 
oder unter Telefon 05141 92610. 

Natürlich steht Ihnen auch für weiter
führende technische Fragen der direkte 
Kontakt zu T-Systems zur Verfügung.  
Die Herren Gerhard Söbbing und 
Christian Gums unterstützen Sie gern.  
Sie erreichen sie unter  
gerhard.soebbing@t-systems.com oder 
christian.gums@t-systems.com sowie 
unter Telefon 06201 609-444 .

Wenn Sie noch kein AudoDo!-Kunde sind, 
freut sich AutoDo! über Ihre Anfrage.

� Andreas Greger/ Koordination WiGe

Kontakt
AutoDo! Service
Marcel Mittler
Mobil: 0160 96618505
Telefax: 05141 9261-23
m.mittler@autodo.de
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