+~AutoDo!"/Seat

Kooperation nach erfolgreichen Praxistests

Seat Deutschland hat
seinen Handlern emp-
fohlen, mit ,AutoDo!"
zusammenzuarbeiten.
Die Dienstleistungen
des Unternehmens sol-
len die Seat-Partner bei
ihrer taglichen Vertriebs-
tatigkeit entlasten. Das
Angebot umfasst einen
Cl-gerechten und ein-
heitlichen Onlineauftritt,
vollstédndige Fahr-
zeugdaten sowie professionelle
Fahrzeugaufnahmen.
Dariiber hinaus verdffent-
licht ,AutoDo!" die Fahr-
zeugdaten und -bilder auf
Wunsch auch auf seiner neuen
Handlerhomepage sowie in
den gewiinschten Onlinebor-
sen. Als zusatzliche Leistungen
bietet das Unternehmen Foto-
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Klaus Siry, Leiter Remarketing Seat Deutschland,
und Marcel Mittler, Geschdftsfiihrer von ,Auto-
Do!”, besiegeln die Kooperation.

bearbeitungen, Fotofreistellun-
gen, Wunschhintergriinde und
Bildkennzeichnungen. Die Mit-
arbeiter von ,AutoDo!" kom-
men hierfiir in die Autohauser
und arbeiten dort eigenstén-
dig, erklart Marcel Mittler, Ge-
schaftsfiihrer von ,AutoDo!".
Neben den Fotodienstleis-
tungen stellt ,AutoDo!" den

Seat-Partnern das Sys-
tem AMO als Bestands-
und Verkaufsmanager
fir ihren kompletten
Fahrzeugbestand  zur
Verfiigung. Weitere un-
terstiitzende Features
sind beispielsweise eine
Preishistorie, ein Borsen-
check, einumfangreiches
Druckcenter fir Cl-ge-
rechte Angebote sowie
Preisschilder und Flyer.
LAusschlaggebend fiir die
Kooperation mit AutoDo!" wa-
ren fiir mich unter anderem
erfolgreiche Praxistests bei
zwei unserer Handler und die
schon bestehende Konzernver-
bundenheit”, begriindet Klaus
Siry, Leiter Remarketing bei
Seat Deutschland, die Ent-
scheidung. sr
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